De zomer begint eerder dan mensen denken

Veel mensen koppelen verhuizen automatisch aan de zomer. Logisch ook. Het voelt als een nieuw begin: langere dagen, beter weer, een frisse start na de vakantie. Wat ik alleen vaak zie, is dat mensen onderschatten hoeveel voorbereiding daaraan voorafgaat.

Bij Bianca Combee Housing Service merken we ieder jaar hetzelfde patroon. Zodra de zomer dichterbij komt, ontstaat er ineens haast. Woningen moeten snel verkoopklaar worden gemaakt, fotografie moet ingepland worden, documenten moeten nog verzameld worden en keuzes die al maanden vooruitgeschoven zijn, moeten ineens nú genomen worden.

Terwijl juist de periode vóór de zomer vaak het verschil maakt.

Een woning goed verkopen draait namelijk niet alleen om online zetten en afwachten. Het begint veel eerder. Met kritisch kijken naar je woning. Wat oogt rommelig? Waar kan meer rust of ruimte gecreëerd worden? Welke kleine aanpassingen maken een woning direct aantrekkelijker? Juist in deze periode, waarin het daglicht mooier wordt en tuinen en balkons weer tot leven komen, presenteren woningen zich vaak op hun best.

Daarnaast merken we dat veel kopers al ruim vóór de zomer actief beginnen met oriënteren. Mensen willen bezichtigen voordat vakanties starten, financieringen rond hebben of juist na de zomer direct kunnen schakelen. De markt wacht dus niet tot juli of augustus.

Wat ik interessant vind, is dat veel mensen denken dat ze “nog tijd genoeg hebben”, terwijl de praktijk meestal anders loopt. Een verhuizing begint vaak niet met een verhuisdoos, maar met een eerste gesprek of simpelweg het serieus onderzoeken van de mogelijkheden.

Dat betekent niet dat iedereen direct moet verkopen. Maar wie plannen heeft, doet er verstandig aan om eerder in beweging te komen dan vaak gedacht wordt. Rust in het proces zorgt uiteindelijk bijna altijd voor betere keuzes én een betere presentatie van de woning.

De zomer lijkt misschien nog ver weg, maar op de woningmarkt begint die periode vaak eerder dan mensen denken.

En juist een goede voorbereiding maakt uiteindelijk het verschil tussen zomaar verhuizen en echt goed verkopen.

